
 対象／医療関係者  参加料／10,000円※お支払方法：申し込み受け次第Mailにてご連絡 

    

お申し込み      IOM事務局／大森・東京歯科口腔外科 

              担当：安田 

              TEL／FAX／E-mailで承ります。 

              ●TEL：０３－５７６７－７５０５  

                                     ●FAX：０３－５７６７－７５０８ 

               ●E-mail：soushinkai.yasuda@gmail.com 

第78回に参加 / 不参加 次回以降の案内 希望 / 希望しない  
懇親会に参加 /不参加   

(会場近隣店にて 4,000円程度) 

貴院/貴技工所/貴社名   

ご参加者名 E-mail 

ご住所 〒 ＴＥＬ          (        ） 

  ＦＡＸ          (        ） 

 IOMは大森・東京歯科口腔外科、理事長新保悟を中心として、口腔医療に携わる全ての人達で作る
スタディグループです。オープンな勉強会ですので、どなたでも気軽にご参加いただけます。 
どうぞ、お知り合いの先生もお誘い合わせの上、奮ってご参加ください。※テーマは毎月変わります。 

Facebook    当スタディグループのページ有り。【IOM】でご検索下さい。 

                Facebook上でも同イベントの申込を受けつけております。                                 

第78回例会  

演者 
細田歯科医院 院長 

DECT株式会社 代表取締役社長 

中原 維浩先生 
 
2010年：東京歯科大学卒業 
2011年：同大学 千葉病院総合診療科 研修修了 
2014年：ニューヨーク大学 CDEコース修了 
2015年：UCLA CDEコース修了 
2016年：医療法人社団栄昂会  
       細田歯科医院 継承 
 ・国際先進学際歯科学会(IAAID) 
 ・日本顎咬合学会 認定医 
 ・日本歯科アンチエイジング学会 認定医 他多数 

(お問合わせ) 

講演内容 
 

待合室で月100万円の物販売上 
↓ 

自費を求められる医院へ 
 

2016年に駅徒歩15分の下町の住宅街に
ある医院を継承。  
継承後5か月で月1300万円の売上を達成
し、継承一年で年間売上1億円を突破。 
 

その中でも注目されているのは、労力をか
けずに、待合室から月100万円の物販売
上を生み出す「待合室マーケティング」の手
法。 
 
プライベートセミナーは12月まで受けられ
ませんし、参加費もお得な本回にぜひご参
加ください。 

会場        Luz大森 4Ｆ 入新井集会室 

                   東京都大田区大森北1-10-14   

労力をかけずに 
売上が上がるHow To Seminar 

 2018.5.26 (土) 18:30~21:00 


